
Event ID: SalesInAction17

Survey

1) Ποιες είναι οι σημαντικότερες δυσκολίες που αντιμετωπίζετε στη σχέση με το
πελατολόγιό σας (υπάρχοντες και δυνητικούς πελάτες); (μπορείτε να επιλέξετε
περισσότερες από μία απαντήσεις)
Votes: 90 | Participants: 67 

Comments:
Έλλειμμα budget
Αδύναμο πλαίσιο αντίληψης από τη μεριά του μέσου πελάτη (συνήθως
υιοθετούν τη φιλοσοφία "έλα μωρέ τώρα" για τα πάντα)!!
Έγκαιρη ολοκλήρωση του κύκλου πώλησης ώστε να μπορούμε να
ανταποκριθούμε σε περισσότερα leads.
Δυσκολίες πληρωμής

2)  Ποιο είναι το επίπεδο συνεργασίας του τμήματος πωλήσεων με τα υπόλοιπα
τμήματα, για την επίτευξη των στόχων της επιχείρησής σας;
Votes: 66 | Participants: 66 
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3) Πόσο ανοιχτός είναι ο δίαυλος επικοινωνίας της διοίκησης με το τμήμα πωλήσεων;
Votes: 65 | Participants: 65 

4) Η εταιρεία σας παρέχει στο τμήμα πωλήσεων τα απαραίτητα εργαλεία
(τεχνολογικά, εκπαίδευσης κλπ), ώστε να διευκολυνθεί η επίτευξη των στόχων, αλλά
και η εργασία σας;
Votes: 65 | Participants: 65 

5) Οι στόχοι κατά την περίοδο της κρίσης έχουν προσαρμοστεί στις πραγματικές
δυνατότητες της αγοράς;
Votes: 65 | Participants: 65 
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6)  Είναι η θέση του στελέχους πωλήσεων μια αξιοζήλευτη θέση σήμερα;
Votes: 63 | Participants: 63 
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