
 

Ιωάννης Ασπιώτης, C.E.O., ΣΕΥΔΑΠ ΣΥΝ.ΠΕ. 

Στέλεχος Πωλήσεων, με 25 χρόνια επαγγελματικής εμπειρίας σε Account & 

Field Sales Management.  Γνώση των καναλιών Διανομής (Retail Sales, 

Ho.Re.Ca., Distributors, Wholesalers) και του κλάδου των FMCG.  Εκπαιδευτής 

σε Ομάδες Πωλήσεων με την χρήση εργαλείων όπως On Route Coaching, 

Learning by Doing. 

Εμπειρία: 

1992 – 2006: CCHBC, National Route to Market Manager. 

2006 – 2007: Boutari Winery,  Διευθυντής Πωλήσεων, 2 χρόνια. 

2007 – 2009: «Ελεύθερος Τύπος»  Διευθυντής Διανομής και Κυκλοφορίας. 

2009 – 2010: APPROACH SALES & MARKETING SERVICES L.T.D. ιδιοκτήτης. 

2011 – 2013: Kallimanis, National Field Sales Manager. 

2013 – 2015: Douwe Egberts Master Blenders 1753, Field Sales Manager. 

2016 – Σήμερα: C.E.O., ΣΕΥΔΑΠ ΣΥΝ.ΠΕ. 

 

 


